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� Un clic y punto. El Internet de las Cosas 
necesita sistemas para materializarse. El 
concepto click&go es una de las más 
sencillas. Un botón físico es capaz de 
capturar, con un solo clic, el contexto en el 
que se encuentra el usuario y desencadenar 
la acción que demanda en cada momento. 
La simplicidad de acceso se lleva a su 

máxima expresión. Telefónica I+D ha 
presentado dos nuevos botones inteligentes 
desarrollados con SEUR y Cabify para 
mejorar los procesos de compra de 
productos, de acceso a servicios y de 
soporte a los clientes. Los dispositivos están 
basados en Thinking Things Open, una 
plataforma que permite crear objetos 
conectados de forma rápida y desplegar 
ecosistemas en muy poco tiempo.  
 
� Paquetes al instante. En el caso de SEUR, 
su solución OneClick permitirá a sus 
clientes realizar solicitudes automáticas de 
recogidas haciendo solo un clic, agilizando 
así el proceso «ya que con pulsar un botón 
el sistema generará la orden de recogida de 
paquetes». Esta solución estará disponible 
para clientes empresa que utilicen servicios 
estandarizados y con solicitud frecuente de 
recogidas. Este servicio, disponible en 
seur.com, se pondrá en marcha con un 

proyecto piloto, desarrollado a medida por 
Telefónica I+D, en Madrid a partir de 
septiembre y se ampliará al resto de 
España.  
 
� Tu taxi en un botón. El botón de Cabify, 
por su parte, permite simplificar al máximo 
el proceso de solicitud de un taxi. Desde el 

dispositivo, el usuario podrá escoger el tipo 
de vehículo deseado de entre el catálogo 
disponible de la compañía e imprimir el 
ticket en el que aparecerá reflejado el 
nombre y teléfono del conductor, así como 
el modelo y matrícula del vehículo que le ha 
sido asignado para recogerlo. 
 
� Con SIM integrada. Estos dispositivos 
son 100% independientes y no necesitan 
ningún smartphone o PC para funcionar 
gracias a su SIM integrada. Esto simplifica 
el uso ya que el usuario no necesita 
configurar el dispositivo para que se 
conecte a una red Wifi o a un dispositivo, 
«simplemente funcionan». Además, los 
botones inteligentes de Telefónica I+D 
funcionan en cualquier lugar del mundo al 
contar con una SIM global. De hecho, 
Cabify planea ofrecer este servicio en el 
resto de países donde ya opera, México, 
Perú y Chile .

El ‘despegue’ de los botones 
inteligentes: un clic para 
recoger paquetes y pedir  
un taxi. Por Innovadores
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l mercado de alquiler de 
pisos de estudiantes está 
en alza. En 2014, generó 
500.000 millones de euros 

frente a los 900.000 millones del tu-
rístico. La movilidad de alumnos ha 
crecido a un 12% de media en los 
últimos tres años, principalmente 
en países como China y la India. 
Beroomers es un marketplace de 
habitaciones de estudiantes, que 
simplifica a la mínima expresión la 
búsqueda de habitación. Tras levan-
tar 200.000 euros el año pasado, 
ahora introduce un nuevo servicio 
pionero que permite conocer y con-
tactar con los futuros compañeros 
de piso. También acaba de despe-
gar en EEUU, a través de Boston.     

¿Qué tienen en común los tres 
fundadores de Beroomers? Guiller-
mo Ruiz, Sunil Mahtani y Antonio 
Huerta vivieron una experiencia 
particular: estudiaron o trabajaron 
fuera de España y todos tuvieron 
problemas a la hora de encontrar 
piso, incluso en destinos distintos. 
Las barreras se repetían. El idioma 
y el funcionamiento particular del 
mercado de alquiler en cada país 
obligaban a los estudiantes a pasar 
unos días en un hostal mientras vi-
sitaban las habitaciones. «Cuando 
te vas de viaje, no esperas a buscar-
te el hotel al llegar a tu destino», 
afirma Mahtani. Con esa idea en 
mente, junto a Ruiz fundó  Beroo-
mers en 2013. Ambos con experien-
cia en el sector inmobiliario, coinci-
dieron en la tercera edición de Plug 
and Play España con Huerta, que 
presentaba un perfil más técnico. 
Desde el principio hubo «mucho fe-
eling», así que el ingeniero informá-
tico acabó incorporándose al equi-
po fundador. 

Poco después de finalizar su es-

tancia en la aceleradora empresa-
rial, en abril de 2014, la startup ce-
rró su primera ronda de inversión 
valorada en 200.000 euros. Más allá 
de la financiación, Beroomers fue 
capaz de atraer a inversores-aseso-
res con alta experiencia en sus 
áreas. Por un lado, el fundador de 
Toprural, François Derbaix, «uno 
de los inversores más activos de Es-
paña», conocedor de los negocios 
inmobiliarios online. Por otro, el 
fundador de PeerTransfer, Iker 
Marcaide, experto en la creación de 

redes universitarias. También parti-
ciparon Plug and Play, Bankinter 
Capital Riesgo, Realiza Business 
Angels y Allen Peeters. Un año des-
pués, Beroomers está a punto de 
cerrar su segunda ronda de inver-
sión, sobre la que todavía no puede 
adelantar nada. 

La startup, que acaba de ganar el 
Premio Emprendedor XXI de La 
Caixa en la Comunidad Valenciana, 
simplifica al máximo la búsqueda 
de alojamiento para estudiantes en 
el extranjero. Los usuarios pueden 

elegir entre diferentes tipologías: 
habitaciones en pisos compartidos, 
en residencias universitarias, en fa-
milias o apartamentos completos. 
Después, realizan la búsqueda por 
destino y la web muestra las opcio-
nes en un lado de la pantalla y en el 
otro, las geolocaliza en un mapa. La 
publicación de las habitaciones y 
los pisos es gratuita, Beroomers só-
lo cobra cuando se produce una 
transacción. 

La gran novedad que ya está in-
troduciendo la empresa y que la di-

ferencia de la competencia es el 
componente social. «El 99% de los 
estudiantes quiere tener informa-
ción sobre sus futuros compañeros 
de piso», señala Ruiz. Es por ello 
que Beroomers ha incorporado un 
nuevo filtro en función de las carac-
terísticas de los inquilinos como su 
nacionalidad, sexo, universidad o 
idiomas. «Hay chicas que sólo quie-
ren vivir con chicas o gente que 
quiere aprovechar para aprender 
idiomas», indica Ruiz. El servicio, 
que ya está implantando, también 
permitirá contactar con los compa-
ñeros. «Esta parte social se va a 
convertir en nuestro sello de identi-
dad y nos dará una ventaja compe-
titiva», afirma. 

Otra de las señas de Beroomers 
es la garantía de seguridad que 
ofrece. Cuando el universitario rea-
liza el pago de la reserva de la habi-
tación a través de la plataforma (no 
tiene posibilidad de contactar direc-
tamente con el dueño del piso), la 
empresa guarda el dinero y, hasta 
que no llega a la vivienda y com-
prueba que todo está en orden, no 
se hace la transferencia al propieta-
rio. «El estudiante siempre está pro-
tegido», subraya Mahtani.  

La startup ya trabaja en cinco 
mercados internacionales: España, 
Reino Unido, Italia, Portugal y Ale-
mania. «Nos movemos por destinos 
universitarios más que por países, 

buscamos núcleos con mucho trán-
sito de estudiantes», comenta Huer-
ta. Este mes de junio ha iniciado su 
incursión en uno de los mercados 
más prometedores: Estados Uni-
dos. Beroomers acaba de publicar 
más de 1.800 habitaciones en Bos-
ton, que servirá de campo de prue-
bas en este país. Para 2016 planea 
llegar también a Canadá y Australia 
y, si todo sale según lo previsto, en 
2017 tendrá presencia en «las prin-
cipales ciudades universitarias del 
mundo». 

Los socios fundadores de Beroomers, Sunil Mahtani, Antonio Huerta y Guillermo Ruiz. / BIEL ALIÑO
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Conoce a tus compañeros de piso 
con el ‘Airbnb’ para estudiantes 
Beroomers, que acaba de aterrizar en Estados Unidos, introduce un filtro para encontrar 
habitación en el extranjero según las particularidades de los inquilinos. Por M. Climent

El fundador de Toprural, 
François Derbaix, y el  
de PeerTransfer, Iker 
Marcaide, son inversores
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